
«Новые алгоритмы работы с 
покупателями: как из случайных 

интересантов сделать постоянных 
и лояльных клиентов»  

Люди покупают у людей! 





Риелтор – это профессия! 

• Риелтор – это профессия, и как в любой другой профессии, 
необходимо  учиться. 
 

• Ассоция с этим словом негативная. Когда человек не хочет себя 
ассоциировать с ней, он никогда не будет стремиться стать лучше. 
 

• Аукцион на сегодняшнем рынке – наиболее эффективный способ 
продажи; 

• Противники метода 
• Сторонники метода 
•  Кто имеет разный опыт продаж 

 
• Если Вы чего-то не понимаете, Вы не можете это контролировать. 

 
 



Проведение переговоров с собственником. 

Выявление мотивации. 

• https://www.youtube.com/watch?v=DbKg-_br2xg – 
Квартира в Сочи №1! 

 

 

 

 

 

1. Знакомство с собственником.                  
Люди готовы рекомендовать!                       
Но только Вас, а не Ваши товары и услуги. 

2. Собственник изучает портфолио. 

3. Скайп-сессия. 

4. Ответы на вопросы. 

5. Подписание договора. 

6. Предоплата за маркетинг. 

https://www.youtube.com/watch?v=DbKg-_br2xg
https://www.youtube.com/watch?v=DbKg-_br2xg
https://www.youtube.com/watch?v=DbKg-_br2xg


3 основных направления реализации 

маркетингового плана. 

1. Работа на территории 

2. Работа в интернете 

3. Работа с контрагентами и с клиентской базой. 



Думать надо заголовками! 

1.  Разработка 
маркетингового плана. 

2.  Правильная стартовая 
цена 

3.  Оплата маркетинга 

4.  Участие собственника в 
команде 

 

 



Небывалый охват аудитории 

• Сочи. Красная поляна. 



Наружная реклама. 

 

https://www.youtube.com/watch?v=WQ5tPPVVXNQ – Квартира-фрегат  

https://www.youtube.com/watch?v=WQ5tPPVVXNQ


• Использовать надо все ресурсы! 



Обязательная реклама в местах целевой 

аудитории. 



Учиться бизнесу настоящем 
образом… 

•  Чтобы успешно продавать объект 
недвижимости, надо знать и понимать, как 
думает клиент 

 

•  У людей меньше свободного времени, но 
больше информации 

 

•  Если вы поверили в стоимость объекта 
недвижимости, остальные    тоже поверят. 

 



 



 



Интернет пространство. 

• CIAN, AVITO, ЯНДЕКС, 

REOB, местные сайты 

 

• Facebook, Instagrame, 

YouTube (остальные 

доступные видео 

хостинги) 

 

• Продвижение через 

поисковые системы 



Инстаграм 





Товар можно купить у конкурентов, а хорошее 

отношение – нет! 

• Чем лучше вы подготовились, тем лучше 

Вам доверяют = Вы ничего не продадите, 

если Вам не доверяют. 

• На нашей планете нет дефицита в деньгах, 

существует недостаток в людях. 

• Товар не думает, не чувствует, не реагирует, 

это делают люди. 

 



Брокер-тур 



Мобильное приложение коммпании 

• Бизнес должен быть в 
телефоне и должна 
быть возможность 
управлять им из 
любого места 



• Приложение 
компании в 
рубрикаторе с 
другими 



Главная страница компании 

  



Быть в любом регионе 

• Просто регистрируете 
адрес в городе 
присутствия 



Разместить новости и акции 

 



Кто уже в телефоне клиента? 

 



Ведущий детайлинг автоцентр на 
Золотой миле 

 



Наши партнёры в кроссмаркетинге 

 



Наши партнёры в Каннах 

 





Наши контакты  

• Свиридов Олег 

• +7-926-224-49-33 

• sviridov_real_estate 

• Яковлева Эльза 

• elza_yakovleva 

• REOB.ru 

 


