
10:00-
11:30

Заседание 
Клуба юристов 

«Долги и должники 
в недвижимости: 

кто виноват и что делать?» 
(начало)

Заседание 
Networking Club 

«Контакт = контракт 
или Как монетизировать 

Ваш круг знакомств» 
(начало)

Заседание 
Клуба успешных риэлторов 

«Стратегии успеха и развитие
профессиональных 

навыков агента»
(начало)

Заседание 
Национального Совета РГР 

(начало)

Заседание 
Клуба кадастровых 

инженеров
«Кадастровый инженер: 

ключевой игрок в системе 
современных сделок 
с недвижимостью»

Заседание 
Клуба хоумстейджеров 

«Хоумстейджеры & 
риэлторы: 

точки преткновения 
и совместного роста» 

(начало)

Заседание Клуба 
риэлторов Elite Estate 

«Что эффективно 
в рекламе элитки, или 

Как не спустить бюджет 
в золотую трубу?» 

(начало)

Заседание 
Клуба бизнес-психологии 

«Психология владения: 
как читать клиента 

и управлять сделкой через 
доктрину TOPOKRATYA» 

(начало)

Заседание Клуба
межрегиональных сделок 

«Сделка как проект: 
эффективное партнерство 
через систему и процесс» 

(начало)

Заседание Клуба
зарубежной недвижимости 

«Цифровая революция 
в работе риэлтора 

с зарубежной недвижимостью: 
сервис, как ценность» 

(начало)

                                                                                                                                                                             ПЕРЕРЫВ / 11:30-12:00 /

12:00-
13:30

Заседание 
Клуба юристов 

«Долги и должники 
в недвижимости: 

кто виноват и что делать?» 
(окончание)

Заседание 
Networking Club 

«Контакт = контракт 
или Как монетизировать 

Ваш круг знакомств» 
(окончание)

Заседание 
Клуба успешных риэлторов 

«Стратегии успеха и развитие 
профессиональных 

навыков агента» 
(окончание)

Заседание 
Национального Совета РГР 

(окончание)

Заседание 
Клуба риэлторов-блогеров

«Продвижение личного 
бренда в условиях риска 

блокировок соцсетей»

Заседание 
Клуба хоумстейджеров 

«Хоумстейджеры & 
риэлторы: 

точки преткновения 
и совместного роста» 

(окончание)

Заседание Клуба 
риэлторов Elite Estate 

«Что эффективно 
в рекламе элитки, или 

Как не спустить бюджет 
в золотую трубу?» 

(окончание)

Заседание 
Клуба бизнес-психологии 

«Психология владения: 
как читать клиента 

и управлять сделкой через 
доктрину TOPOKRATYA» 

(окончание)

Заседание Клуба
межрегиональных сделок 

«Сделка как проект: 
эффективное партнерство 
через систему и процесс» 

(окончание)

Заседание Клуба
зарубежной недвижимости 

«Цифровая революция 
в работе риэлтора 

с зарубежной недвижимостью: 
сервис, как ценность» 

(окончание)

                                                                                                                                                                              ОБЕД / 13.30-14.30 /

14:30-
16:00

Заседание 
Клуба маркетологов

в недвижимости 
«Маркетинг эпохи перемен: 

большой разговор о том, 
что будет в тренде 

в 2026 году» (начало)

Заседание 
Земельного клуба 

«Новации законодатель-
ства в земельной сфере: 
чего ждать в 2026 году?» 

(начало)

Заседание Клуба инвесторов 
«Идеальный шторм: 

какие активы будут расти 
в недвижимости, 

а какие будут падать?» 
(начало)

Заседание 
Российского Совета руководителей 

риэлторских компаний 
«Стратегии выживания агентства. 

Как сократить издержки и повысить 
маржинальность бизнеса?»

(начало)

Заседание 
Клуба курортной 
недвижимости 
«Недвижимость 

Северного Кавказа: 
настоящее и будущее 
курортного региона»

Заседание 
Клуба флипперов 

«Как зарабатывать 
на недвижимости через 
флиппинг без ипотеки?» 

(начало)

                                                                                                                                                                          ПЕРЕРЫВ / 16:00-16:30 /

16.30-
18.00

Заседание 
Клуба маркетологов 

в недвижимости 
«Маркетинг эпохи перемен: 

большой разговор о том, 
что будет в тренде 

в 2026 году» (окончание)

Заседание 
Земельного клуба

«Новации законодатель-
ства в земельной сфере: 
чего ждать в 2026 году?» 

(окончание)

Заседание Клуба инвесторов 
«Идеальный шторм: 

какие активы будут расти 
в недвижимости, 

а какие будут падать?»
(окончание)

Заседание 
Российского Совета руководителей 

риэлторских компаний 
«Стратегии выживания агентства. 

Как сократить издержки и повысить 
маржинальность бизнеса?» 

(окончание)

Заседание 
Клуба спикеров 
«ТандемСпикер»

Заседание 
Клуба флипперов 

«Как зарабатывать 
на недвижимости через 
флиппинг без ипотеки?» 

(окончание)

ДЕЛОВАЯ ПРОГРАММА

Большой турнир Конгресса по Мафии
(15:00-19:00)

ЗАЛ ННДК КОММЕРЦИЯ ИНВЕСТИЦИИ МЕНЕДЖМЕНТ КАДРЫ ОБУЧЕНИЕ ОМЕЛИС ВБК  
ELITE ESTATE

ВБК 
КОММЕРЦИЯ

ВБК 
БЕЗОПАСНОСТЬ

ТЕМА НОВОСТРОЙКИ НОВОСТРОЙКИ ЗАГОРОД ПАРТНЕРЫ  ПАРТНЕРЫ  ТЕХНОЛОГИИ
ТУР № 1 ТУР № 2 ТУР № 3 ТУР № 4 ТУР № 5 ТУР № 6

12:00-
17:00

Новостройки от ведущих 
застройщиков Петербурга 

Новостройки от Группы ЛСР: что покупают 
региональные клиенты сегодня? Коттеджные поселки Курортного района Жилые комплексы от ГК КВС:

возможности для партнеров
Новые форматы жизни у воды: 
лучшие предложения на рынке 

Санкт-Петербурга

Золотой треугольник Северной столицы: 
архитектурный экскурс 
от прошлого к будущему 

БИЗНЕС-ТУРЫ
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МЕРОПРИЯТИЯ ТОЛЬКО ДЛЯ УЧАСТНИКОВ ПО ВСЕМ ПАКЕТАМ, КРОМЕ ПАКЕТА ВХОДНОЙ



ЛИДЕРСТВО ЗАЛ 
ЛИДЕРСТВО

12:00-
13:30

Закрытая встреча с главой ДНР Денисом Пушилиным 
«Возможности Донецкой Народной Республики для участников рынка 

недвижимости»

14:30-
16:00

 КОНФЕРЕНЦИЯ
«Лидеры рынка недвижимости новых территорий» (начало) 

Ефимова Анастасия

16:30-
18:00

КОНФЕРЕНЦИЯ
«Лидеры рынка недвижимости новых территорий» (окончание) 

Ефимова Анастасия

(ПРОДУКТ)
НОВОСТРОЙКИ 
(МАРКЕТИНГ) ЭЛИТА КОММЕРЦИЯ  МЕНЕДЖМЕНТ КАДРЫ ОБУЧЕНИЕ ЦИФРОВИЗАЦИЯ ТЕХНОЛОГИИ БЕЗОПАСНОСТЬ 

СДЕЛОК
МАРКЕТИНГ БИЗНЕС- 

ПСИХОЛОГИЯ

ЗАЛ ДЕВЕЛОПМЕНТ
НОВОСТРОЙКИ 

(ПРОДУКТ) СБЕР  МОИ УСЛУГИ ЗАГОРОД ННДК КОММЕРЦИЯ МЕНЕДЖМЕНТ КАДРЫ ОБУЧЕНИЕ ОМЕЛИС ТЕХНОЛОГИИ БЕЗОПАСНО ОРГ  CAPITAL GROUP БИЗНЕС- 
ПСИХОЛОГИЯ

12:00-
13:30

МАСТЕР-КЛАСС
Мамошин Михаил

МАСТЕР-КЛАСС
Орлова Мария

ВОРКШОП

Радько Ангелина

Дивеева Оксана

МАСТЕР-КЛАСС
Овдейчук Юлия

МАСТЕР-КЛАСС
Яковенко 
Кристина

ВСТРЕЧА 
СО ЗВЕЗДОЙ
Белочкина
Настасья

МАСТЕР-КЛАСС
Тараненко Юрий

МАСТЕР-КЛАСС
Любунь Андрей

ВОРКШОП 
Кущак 

Александр

ФЕСТИВАЛЬ КЕЙСОВ

Пафифова Ирина

 Зайцева Вера

МАСТЕР-КЛАСС
Шуранов 

Александр

МАСТЕР-КЛАСС
Манзук 

Александр

ФЕСТИВАЛЬ КЕЙСОВ

Джлавян Герам

Рысев Леонид

ВОРКШОП

Зернова
Екатерина

Курбанова 
Анжелика

ДИСКУССИЯ
«О самом 
главном: 

как удержать 
комиссию при 

низком спросе?»

СЕМИНАР
«Переговоры 
с клиентом: 

способы влияния 
и убеждения, 

работа 
с возражениями»

14:30-
16:00

МАСТЕР-КЛАСС
Кадомцева Яна

МАСТЕР-КЛАСС
Гак Антон

ВОРКШОП

 Чурюкина Екатерина

 Ермышев Дмитрий

МАСТЕР-КЛАСС
Сердитова Мария

МАСТЕР-КЛАСС
 Панасенко 

Артем

ВСТРЕЧА 
СО ЗВЕЗДОЙ

Глебова Наталья

МАСТЕР-КЛАСС
Титова Мария

МАСТЕР-КЛАСС

Бобрук Владимир

Чаплинский Игорь

ВОРКШОП

Каталов Максим

Дердиященко 
Александр 

ФЕСТИВАЛЬ КЕЙСОВ

 Эрлихман Евгения

Поляков Роман

МАСТЕР-КЛАСС
Димитриадис 

Владимир

МАСТЕР-КЛАСС
Стабровская 

Екатерина

ФЕСТИВАЛЬ КЕЙСОВ

Дьяченко Александр

Маковец Филипп

ВОРКШОП
Баранов

Антон

Щербинин 
Александр

ИГРОВОЙ 
ПРАКТИКУМ

 
«Контакт. 

Доверие. Сделка» 
(начало)

ИНТЕРАКТИВ

«Иммерсивный 
профайлинг, 

или Обмани меня, 
если сможешь!» 

(начало)

16:00-16:30

16:30-
18:00

МАСТЕР-КЛАСС
Ружицкая Юлия

МАСТЕР-КЛАСС
Альшаева Анжелика

ВОРКШОП

Кудрис Анна

 Астахов Александр

МАСТЕР-КЛАСС
Пентюгов 
Владимир

МАСТЕР-КЛАСС
Селях Майя

ВСТРЕЧА 
СО ЗВЕЗДОЙ

Масленников 
Роман

МАСТЕР-КЛАСС
Ващенко Татьяна

МАСТЕР-КЛАСС
Соболева Катерина

ВОРКШОП
 

Мокрышева 
Мария

Москатов 
Александр

ФЕСТИВАЛЬ КЕЙСОВ

Четкова Вера

Перегуда Мария

МАСТЕР-КЛАСС
Моргун 

Екатерина

МАСТЕР-КЛАСС
Зубик Виктор

ФЕСТИВАЛЬ КЕЙСОВ

 Смолянинова Юлия

Николаев Алексей

ВОРКШОП 
Бухтоярова Олеся

Шабалин Вадим

ИГРОВОЙ 
ПРАКТИКУМ

«Контакт. 
Доверие. Сделка» 

(окончание)

ИНТЕРАКТИВ

«Иммерсивный 
профайлинг, 

или Обмани меня, 
если сможешь!» 

(окончание)

14:30-17:30 ЖИЛИЩНЫЙ ПАРАД 16:30-19:30 Шахматный турнир / отель Hilton, Зал переговоров  19:00-23:00  ВСТРЕЧА ЛИДЕРОВ / Константиновский дворец

10:30-
13:30 ЗАЛ ВТБ

10.00-10.30 / ТОРЖЕСТВЕННАЯ ЦЕРЕМОНИЯ ОТКРЫТИЯ XXVIII ЖИЛИЩНОГО КОНГРЕССА

ПЛЕНАРНОЕ ЗАСЕДАНИЕ 10:30-13:30

ХЕДЛАЙНЕР ЗАЛ LAR 
DEVELOPMENT

12:00-
13:30

Лекция Максима Левченко

Тема уточняется
14:30-
16:00

Лекция Владимира Мариновича 
Как сохранить энергию для карьеры и бизнеса? Методы борьбы 

с профессиональным выгоранием и прокрастинацией»
(начало)

16:30-
18:00

Лекция Владимира Мариновича 
«Как сохранить энергию для карьеры и бизнеса? Методы борьбы 

с профессиональным выгоранием и прокрастинацией» 
(окончания)

ВЫСШИЕ БРОКЕРСКИЕ КУРСЫ
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ТЕМА АРТ АРТ АРТ АРТ
ТУР № 7 ТУР № 8 ТУР № 9 ТУР № 10

18:30-
23:30

Огни большого города: 
путешествие по набережным Петербурга 

Экскурсия в единственный в России 
Музей Риэлтора Элитный Петербург в лучах софитов Выездное заседание Литературного салона: 

«“Обломовщина” как диагноз русской жизни. Литературный взгляд на дауншифтинг и успех любой ценой»

       ВЕЧЕРНИЕ АРТ-ТУРЫ

МЕРОПРИЯТИЯ ТОЛЬКО ДЛЯ УЧАСТНИКОВ ПО ВСЕМ ПАКЕТАМ, КРОМЕ ПАКЕТА ВХОДНОЙ

10:00-18:00 ВБК ELITE ESTATE Курсы «Элитная недвижимость: как перейти в сегмент и заработать?» ВБК БЕЗОПАСНОСТЬ
Курсы «Безопасность сделок: проверка объектов и защита добросовестных покупателей».

Поток №1

10:00-18:00 ВБК ПЕРЕГОВОРЫ Курсы «Искусство ведения переговоров: секретные техники и управление процессом» 
(начало) ВБК БЕЗОПАСНОСТЬ

Безопасность сделок: скрытые риски и особенности юридического сопровождения. 
Поток №2



(ПРОДУКТ) (МАРКЕТИНГ) ЭЛИТА МЕНЕДЖМЕНТ КАДРЫ ОБУЧЕНИЕ ЦИФРОВИЗАЦИЯ ТЕХНОЛОГИИ БЕЗОПАСНОСТЬ 
СДЕЛОК

МАРКЕТИНГ БИЗНЕС- 
ПСИХОЛОГИЯ ШОУ

ЗАЛ (ПРОДУКТ) СБЕР МОИ УСЛУГИ ЗАГОРОД ННДК КОММЕРЦИЯ ИНВЕСТИЦИИ МЕНЕДЖМЕНТ КАДРЫ ОБУЧЕНИЕ ОМЕЛИС ТЕХНОЛОГИИ БЕЗОПАСНО ОРГ CAPITAL GROUP БИЗНЕС- 
ПСИХОЛОГИЯ ВТБ

10:00-
11:30

Конференция 
«Цифровизация 
девелоперского 

бизнеса: 
проектирование, 
продажи, сервис»

Конференция 
«Девелоперский 

продукт в Москве 
и регионах: 

тренды, отличия, 
УТП»

Конференция 
«Обновляйся  

или умри:  
рекламные тренды 

на первичном 
рынке 

недвижимости»

Конференция 
«Земли 

различных 
категорий: 

особенности 
перевода 

и практики 
работы»

Третий съезд 
Ассоциации 
участников 

рынка 
малоэтажного 

и индивидуального 
жилищного 

строительства

Семинар 
«Новые 

горизонты: 
как агенту 

перейти 
в элитный 
сегмент?»

Конференция 
«Light Industrial: 
как научиться 

продавать 
и заработать?»

Конференция
«Готовый 

арендный бизнес:
тренды, риски 

и профит»

Семинар 
«Операционный 

менеджмент 
агентства: 
инновации 

в управлении 
и работе 

с кадрами» 

Семинар 
«Как зеницу ока: 

инструменты 
удержания 

ценных 
сотрудников»

Конференция 
«Учись, студент! 

Как и чему обучать 
агентов- 

стажеров?»

Семинар 
«ИИ для 

начинающих: 
как агенту найти 

общий язык 
с цифровым 

помощником?»

Семинар 
«Влюбить 
с первого 
взгляда: 

как продать 
объект 

на показе?»

Конференция 
«Враг 

по ту сторону 
монитора:  

как уберечься 
от кибер- 

мошенников 
на рынке жилья»

Конференция  
«Стратегии 

личных 
продаж: 

лайфхаки 
опытных 
агентов»

Конференция 
«Клиенты-

ждуны: 
как работать 

с отложенным 
спросом?»

Интерактив 
«Я вам сам 
перезвоню:  

разбор ошибок  
в переговорах  
с клиентами»

(начало)

ПЕРЕРЫВ / 11:30-12:00 /

12:00-
13:30

Партнерское
мероприятие 

издания 
«Недвижимость 
и строительство 

Петербурга»
«Проекты с много-
слойной начинкой: 
почему девелопе-
ры делают ставку 

на многофунк-
циональные 

комплексы?»

Конференция 
«Управление 

многоквартир-
ными домами: от 

идеи застройщика 
до внедрения ИИ. 

Структура 
и прибыль»

Партнерское 
мероприятие 
СБЕРБАНКА 

«Методы 
проведения 

безопасных сделок 
на первичном 

рынке»

Партнерское 
мероприятие 

Национального 
центра 

кадастровых 
инженеров

Семинар 
«Кот в мешке: 
особенности 

проверки качества 
загородного 

жилья»

Партнерское 
мероприятие 
АО «Альфа 

Банк»

Конференция 
«Брокер 

по коммерции: 
особенности 

работы 
с собственниками 

и инвесторами 
в кризис»

Конференция 
«Работа 

с зарубежной 
недвижимостью: 

инвестиции, образ 
жизни и путь 

к ВНЖ»

Семинар 
«Как выполнить 

план продаж: 
инструкция 
для РОПа»

Семинар 
«Рекрутинг 

агентов-
новичков: 

где искать и как 
выбирать?»

Семинар
«Искусство 

межрегиональных 
сделок: как 
научиться 
работать 

в разных городах 
одновременно?»

Партнерское 
мероприятиие 
Калининград 
Строй Инвест

Конференция 
«Открыть 
для себя 

homestaging: 
перспективы 

для риэторов»

Конференция 
«Законодатель-
ные новеллы - 

2026: чего ждать 
продавцам 

и покупателям 
недвижимости?»

Дискуссия 
«Маркетинг 
будущего: 

как изменится 
реклама 

и PR через 
несколько 

лет?» 

Мероприятие
уточняется

Интерактив 
«Я вам сам 
перезвоню:  

разбор ошибок  
в переговорах  
с клиентами»
(окончание) 

14:30-
16:00

Конференция 
«Проекты КРТ: 

новые подходы 
к редевелопменту 

исторических 
территорий» 

(начало) 

Конференция 
«Город 

будущего: 
урбанистика, 
архитектура, 

умные 
технологии»

Конференция 
«Конкуренция 

на уровне 
впечатлений: 
креативный 
маркетинг 

в девелопменте»

Семинар 
«Льготные 

земли 
от государства: 
найти, оценить, 

купить»

Конференция 
«Проекты ИЖС: 

законодательство, 
финансирование, 

риски»
(начало)

Дискуссия 
«Органично, 

стильно, 
душевно:  

какие 
элитные дома 
востребованы 

сегодня?»

Конференция 
«Трансформация 

рынка 
коммерческой 
недвижимости: 

битва 
за доходность. 

Инсайты» 
(начало)

Конференция 
«Все начинается 

с выбора: 
рабочие 

стратегии 
инвестиций 
в 2026 году»

Семинар 
«Оптимизация 

и автоматизация: 
бизнес-процессы 
в современном 

агентстве» 

Семинар 
«HR без бюджета: 

способы 
бесплатного 
привлечения 
сотрудников»

Семинар 
«Способы 

обучения на рынке 
недвижимости: 
какой выбрать 

сегодня?»

Конференция 
«Лидогенерация

для агента: 
автоворонки, 

чат-боты, 
реклама 

в Telegram Ads 
и Яндекс Директ»

Конференция 
«Старый 

фонд столиц 
и регионов: 

особенности 
продаж, 

флиппинга 
и инвестиций»

Семинар  
«Ушел 

на СВО: кейсы 
по сложным 
сделкам с 

недвижимостью»

Конференция 
«Маркетинг, 

реклама и PR: 
от классики 

к инновациям» 
(начало)

Конференция 
«Из конфликта 

в доверие: 
психологические 
аспекты работы 

с трудными 
клиентами»

ПЕРЕРЫВ / 16:00-16:30 /

16:30-
18:00

Конференция 
«Проекты КРТ: 

новые подходы 
к редевелопменту 

исторических 
территорий» 
(окончание)

Дискуссия 
«Крым: 

возможности 
и перспективы 

для девелоперов»

Дискуссия 
«Перенос сроков 
строительства: 

причины, штрафы, 
последствия»

Семинар 
«Семь раз 

отмерь: 
актуальные 

вопросы 
геодезии 

и кадастра 
при работе 
с участком»

Конференция 
«Проекты ИЖС: 

законодательство, 
финансирование, 

риски» 
(окончание)

Семинар 
«Lifestyle на 

элитном рынке: 
образ жизни 
клиента и его 

влияние 
на запросы»

Конференция 
«Трансформация 

рынка 
коммерческой 
недвижимости: 

битва за 
доходность. 

Инсайты» 
(окончание)

Конференция 
«Инвестиции 

в апарт-отели: 
подбор, оценка 
ликвидности, 

риски»

Дискуссия. 
«День «З»: 

какую систему 
оплаты труда 

выбрать 
для агентства?»

Дискуссия 
«Трудные 

сотрудники: 
сохранить нельзя 

уволить»

Дискуссия 
«В ногу

со временем: 
какими знаниями 
должен обладать 

агент в 2026 году?»

Семинар 
«Нейрозакон 
и порядок: 

риски 
применения ИИ 
в юридической 

практике»

Дискуссия 
«Судьба 

флиппинга 
в 2026 году: 

анализ 
и прогнозы 

от экспертов»

Дискуссия 
«Бабушки 007: 

ответственность 
покупателя, 

продавца 
и риэлтора»

Конференция 
«Маркетинг, 

реклама и PR: 
от классики 

к инновациям» 
(окончание)

Семинар 
«Нейромаркетинг 

и профайлинг: 
технологии 

влияния 
в продажах 

недвижимости»

ЛИДЕРСТВО ЗАЛ 
ЛИДЕРСТВО

10:00-
11:30

  Бизнес-завтрак 
«Что будет с ценами на новостройки? 

Прогнозы от пессимистов, оптимистов и реалистов»
14:30-
16:00

Семинар 
«Я – бренд: влияние личности руководителя 

на успех компании»

16:30-
18:00

Дискуссия «Игра на опережение: креативные 
стратегии развития агентства в кризис»

14:30-16:00 МЕЖДУНАРОДНЫЙ ФЕСТИВАЛЬ КРЕАТИВНОЙ РЕКЛАМЫ REFEST-2025 / 
Экспофорум, зал LAR DEVELOPMENT (Е12)

16:30-18:00
Международный фестиваль креативной рекламы 
ReFest Golden Collection. 
Лучшие рекламные ролики всех времен и народов 2015-2025 /
Экспофорум, зал Е12

 19:00- 23:00   НАЦИОНАЛЬНАЯ ПРЕМИЯ «ЭКСПЕРТ РЫНКА НЕДВИЖИМОСТИ» / Летний дворец

ХЕДЛАЙНЕР ЗАЛ LAR 
DEVELOPMENT

10:00-
11:30

Лекция Вадима Васильева
Тема уточняется

12:00-
13:30

Лекция Александра Цыпкина 
«БеспринцЫпный бренд: как создать 

из себя уникальный продукт?

14:30-
16:00 Интерактив «Риэлторские разборы» (начало)

16:30-
18:00 Интерактив «Риэлторские разборы» (окончание)
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ДЕЛОВАЯ ПРОГРАММА

ВЫСШИЕ БРОКЕРСКИЕ КУРСЫ

МЕРОПРИЯТИЯ ТОЛЬКО ДЛЯ УЧАСТНИКОВ ПО ВСЕМ ПАКЕТАМ, КРОМЕ ПАКЕТА ВХОДНОЙ

10:00-18:00 ВБК ELITE ESTATE Курсы «Элитная недвижимость: как перейти в сегмент и заработать?» ВБК БЕЗОПАСНОСТЬ
Курсы «Безопасность сделок: проверка объектов и защита добросовестных покупателей».

Поток №1

10:00-18:00 ВБК ПЕРЕГОВОРЫ Курсы «Искусство ведения переговоров: секретные техники и управление процессом» 
(начало) ВБК БЕЗОПАСНОСТЬ

Безопасность сделок: скрытые риски и особенности юридического сопровождения. 
Поток №2



ЛИДЕРСТВО ЗАЛ 
ЛИДЕРСТВО

10:00-
11:30

  Семинар 
«Через призму лидерства: создание сильной 

корпоративной культуры в агентстве»
12:00-
13:30

Конференция 
«Искусство мотивации:

как вдохновлять и удерживать команду» 

14:30-
16:00

Семинар
«Продвижение личного бренда риэлтора: офлайн и онлайн 

форматы»

16:30-
18:00

Заседание 
Дискуссионного клуба молодых лидеров 

рынка недвижимости

ХЕДЛАЙНЕР ЗАЛ LAR 
DEVELOPMENT

10:00-
11:30

Лекция Андрея Курча
Тема уточняется

12:00-
13:30

Лекция Аркадия Цукера 
«Непотопляемый лидер: как научиться извлекать 

выгоду из кризиса?» 
(начало)

14:30-
16:00

Лекция Аркадия Цукера 
«Непотопляемый лидер: как научиться извлекать 

выгоду из кризиса?» 
(продолжение)

16:30-
18:00

Лекция Аркадия Цукера 
«Непотопляемый лидер: как научиться извлекать выгоду 

из кризиса?» 
(окончание)

19:00-23:00 GRAND PARTY / Экспофорум, зал «ВТБ»

ТЕМА ДЕВЕЛОПМЕНТ НОВОСТРОЙКИ 
(ПРОДУКТ)

НОВОСТРОЙКИ 
(МАРКЕТИНГ) ЗЕМЛЯ ЗАГОРОД ЭЛИТА КОММЕРЦИЯ ИНВЕСТИЦИИ МЕНЕДЖМЕНТ КАДРЫ ОБУЧЕНИЕ ЦИФРОВИЗАЦИЯ ТЕХНОЛОГИИ БЕЗОПАСНОСТЬ

СДЕЛОК МАРКЕТИНГ БИЗНЕС- 
ПСИХОЛОГИЯ ШОУ

ЗАЛ ДЕВЕЛОПМЕНТ НОВОСТРОЙКИ 
(ПРОДУКТ) СБЕР МОИ УСЛУГИ ЗАГОРОД ННДК КОММЕРЦИЯ ИНВЕСТИЦИИ МЕНЕДЖМЕНТ КАДРЫ ОБУЧЕНИЕ ОМЕЛИС ТЕХНОЛОГИИ БЕЗОПАСНО ОРГ CAPITAL GROUP БИЗНЕС- 

ПСИХОЛОГИЯ ВТБ

10:00-
11:30

Дискуссия 
«Стратегии 
развития 

девелоперской 
компании 

на современном 
рынке»

Конференция
«Коммерческая 
инфраструктура 

ЖК как часть 
продуктовой 

стратегии 
девелоперов: 

тренды, подходы, 
кейсы»

Конференция 
«Привлечение 

клиентов 
на первичном 

рынке: 
актуальные 

тренды»

Конференция 
«Технологии 

поиска 
и обслуживания 

клиентов 
на рынке 

земельных 
участков»

Конференция «КРТ 
как инструменты 

развития 
загородных 
территорий: 

практика 
реализации жилых 

и гостиничных 
проектов»

Семинар 
«Днем с огнем: 

технологии 
поиска клиентов 

на элитном 
рынке»

Семинар 
«Digital 

в коммерции: 
современные 
инструменты 

лидогенерации 
и подбора 
объектов»

Конференция 
«Редевеломпмент 
инвест-объектов: 

как из 
неликвидной 

недвижимости 
сделать 

прибыльный 
проект?»

Семинар 
«Мал да удал: 

секреты 
успешного 
управления 

малым 
агентством»

Конференция 
«Как меня всё...! 

Выгорание 
и прокрастинация 

агентов: 
причины, 

симптомы, 
терапия»

Семинар 
«Отцы и дети: 
как научить 

агента X 
работать 

с клиентом 
Z?»"

Дискуссия 
«Риэлтор vs ИИ: 
за кем будущее 
в проведении 

сделок?»

Семинар 
«"Черная метка"  

в кредитной 
истории:  

как работать 
со сложными 

заемщиками?» 

Семинар 
«Сделки 

с недвижимостью 
в семейном 

праве: 
от маткапитала 

до брачного 
договора»

Семинар 
«Маркетинг 

без бюджета: 
инструкция 

по применению»  

Семинар 
«Психология сделок:  

как и когда 
клиенты принимают 

решения?»

CONGRESS SHOW 
«Оправдание 

комиссии: 
невероятный суд 

над 
вознаграждением 

риэлтора»

ПЕРЕРЫВ / 11:30-12:00 /

12:00-
13:30

Дискуссия 
«Девелопмент 
гостиничных 

объектов: 
инвестиции, риски, 
маржинальность» 

Конференция 
«Борьба 

за человека 
в девелопменте: 

от кадрового шока 
к успеху» 

Дискуссия 
«Девелоперский 

продукт 
будущего: взгляд 

девелоперов, 
архитекторов 
и брокеров»

Семинар 
«Проверка 

участка перед 
покупкой: 
способы, 
ресурсы, 

подводные 
камни»

Дискуссия «Избинг: 
дань моде или 
долгосрочный 

тренд?»

Семинар 
«Ценообразова-
ние на элитном 

рынке: как 
определить цену 
и донести ее до 

продавца 
и покупателя?»

Семинар 
«Курс на доход: 

организация
обучения 
брокеров 

по коммерции 
в агентствах»

Конференция 
«Инвестиции 

в объекты Крыма 
и новых 

территорий: 
риски и профит»

Семинар 
«Применение ИИ 
в автоматизации 
работы агентств: 

CRM, звонки, 
ассистент-боты»

Семинар 
«Трудовые споры 
в девелоперских 

и риэлторских 
компаниях: 
конфликты 
и способы 

их решения»

Семинар 
«Агенты, 
которые 

играют в игры: 
нестандарт-
ные техники 

обучения 
персонала»

Семинар 
«Соблазнить ИИ: 

как попасть 
в рекомендации 

нейросетей 
и получить 

поток 
клиентов?»

Партнерское 
мероприятие 

ГК КВС 
«Инвестицион-
ный апгрейд: 
инструменты 

быстрых продаж 
и потенциал 

жилой среды» 

Конференция 
«Уголовные 

дела в сфере 
недвижимости: 

как агенту 
не стать 

фигурантом?»

Семинар 
«Креативные 
инструменты 

в работе 
риэлтора: 

нестандартные 
методы 

лидогенерации»

 Семинар 
«Наполеон 

или Есенин:  
как определить 

психотип клиента 
и найти 

правильный 
подход?»

                                                               ОБЕД / 13:30-14:30 /

14:30-
16:00

Конференция
«Импортозамещение

в девелопменте: 
стоимость, 
технологии, 

ресурсы»

Конференция 
«Территориальный 

брендинг: 
от логотипа 

к управлению 
идентичностью»

Дискуссия 
«Влияние 
репутации 
на бизнес 

девелопера: 
сохранить 

и приумножить”»

Семинар 
«Земельно-

имущественные 
споры: права, 

раздел, 
наследство»

Конференция 
«Девелоперский 

продукт 
на загородном 

рынке: 
от концепции 
до продаж»

Дискуссия 
«Тот, чье имя 

нельзя называть: 
как продавать 
объекты, тех, 

кого запрещено 
упоминать 

в рекламе?»

Семинар 
«И очевидное, 
и невероятное: 

креативные 
подходы 

в реализации 
коммерческой 

недвижимости»

Конференция 
«Лаборатория 

туристских 
кластеров: 

как выбрать 
доходный 
проект?»

Конференция 
«Плавали-

знаем: модели 
управления 
агентством 
в кризис»

Семинар 
«Кому за...  

Как работать 
с возрастными 

сотрудниками?»

Семинар 
«РОП 

в агентстве: 
методы 

обучения 
и организация 

работы»

Конференция 
«Продажа 

риэлторской 
услуги через 

мессенджеры и 
соцсети: 

от объявления 
до сделки» 

Конференция 
«Когда ставки 

высоки: 
как сегодня 

работать 
с ипотечным 

заемщиком?»

Конференция 
«Честный обман: 

почему даже 
опытные 
риэлторы 
попадают 

в ловушки?»

Семинар 
«Как конфетку: 

искусство 
предпродажной 

упаковки 
объектов»

Семинар  
«Друзья 

по переписке: как 
завоевать доверие 
клиента на другом 
конце интернета?»

                                                                          ПЕРЕРЫВ / 16:00-16:30 /

16:30-
18:00

Заседание  
Дискуссионного 

Клуба девелоперов

Заседание  
Дискуссионного 

Клуба аналитиков

Конференция 
«Маркетинговые 

стратегии 
девелоперов: 
от концепции 

проектов 
до продажи»

Конференция 
«Земля 

как объект 
инвестиций:  

во что 
вкладываться 

сегодня?»

Заседание 
Дискуссионного 

клуба загородной 
недвижимости

Семинар 
«Ярмарка 

тщеславия: 
разбор 

нестандартных 
кейсов на 

элитном рынке»

Заседание 
Дискуссионного 
клуба брокеров 

Commercial 
Real Estate

Заседание 
Дискуссионного 

клуба 
управляющих 

компаний

Заседание  
Дискуссионного 

клуба топ-
менеджеров

Заседание 
Дискуссионного 

HR club

Дискуссия 
«Чему сейчас 

учиться 
опытному 
риэлтору? 

Советы 
продвинутым 

агентам» 

Заседание 
Дискуссионного 

Digital club

Заседание 
Дискуссионного 

клуба 
ипотечных 
брокеров

Заседание 
Дискуссионного 

налогового клуба

Заседание 
Дискуссионного 
женского клуба 

Конгресса

Семинар  
«Что такое 

хорошо: вопросы 
профессиональной 
этики и ключевые 
ошибки агентов»
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ДЕЛОВАЯ ПРОГРАММА

МЕРОПРИЯТИЯ ТОЛЬКО ДЛЯ УЧАСТНИКОВ ПО ВСЕМ ПАКЕТАМ, КРОМЕ ПАКЕТА ВХОДНОЙ

10:00-18:00 ВБК ELITE ESTATE Курсы «Элитная недвижимость: как перейти в сегмент и заработать?» ВБК БЕЗОПАСНОСТЬ
Курсы «Безопасность сделок: проверка объектов и защита добросовестных покупателей».

Поток №1

10:00-18:00 ВБК ПЕРЕГОВОРЫ Курсы «Искусство ведения переговоров: секретные техники и управление процессом» 
(начало) ВБК БЕЗОПАСНОСТЬ

Безопасность сделок: скрытые риски и особенности юридического сопровождения. 
Поток №2



БИЗНЕС-ТУРЫ        
ТЕМА ЭЛИТА КОММЕРЦИЯ ТЕХНОЛОГИИ БЕЗОПАСНОСТЬ СДЕЛОК БИЗНЕС-ПСИХОЛОГИЯ ПАРТНЕРЫ КОММЕРЦИЯ

ТУР № 11 ТУР № 12 ТУР № 13 ТУР № 14 ТУР № 15 ТУР № 16 ТУР № 17

12:00-
17:00

Новая элитная недвижимость 
Петербурга: что покупают сегодня? 

Коммерческая недвижимость 
по-петербургски: объекты 

и доходность

Мечты сбываются: 
взгляд на перспективы с высоты 

Лахта Центра

Практика петербургских агентств 
по защите клиентов от мошенников 

От переговоров до сделки: 
особенности клиентского сервиса 

в агентствах Северной столицы

Апарт-отели Петербурга: 
технологии продаж и актуальные 

предложения

Кресты: вся правда о знаменитой тюрьме 
Петербурга

russiacongress.ru17 АПРЕЛЯ (ПЯТНИЦА)

МЕРОПРИЯТИЯ ТОЛЬКО ДЛЯ УЧАСТНИКОВ ПО ВСЕМ ПАКЕТАМ, КРОМЕ ПАКЕТА ВХОДНОЙ


